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. Introdugdo

O presente Destaque pretende abordar alguns aspectos juridicos e negociais sobre contratos de licenciamento de
direitos de propriedade intelectual (DPI), com o objectivo de fornecer ao leitor informacgdo pratica sobre o contexto
em que estes contratos surgem, juntamente com algumas ferramentas para sua analise.

A actual nogdo de DPI é ampla, abrangendo ndo sé a propriedade literaria e artistica, mas também a propriedade
industrial sobre sinais distintivos do comércio e bens intelectuais de aplicacdo industrial, assim como um conjunto de
direitos sui generis. A titulo de exemplo, encontramos no catalogo de DPI o direito de autor e direitos conexos,
marcas, nomes comerciais, denominagdes de origem, invengles, design, topografias de produtos semi-condutores,
bases de dados, nomes de dominio, variedades vegetais e os conhecimentos tradicionais. Em acréscimo, ainda que
nao integre a nocdo de DPI, o regime da repressdao da concorréncia desleal aparece muitas vezes ao seu lado,
sobretudo no que diz respeito a proteccdo de segredos de negécio ou know-how.

Tanto a nivel internacional como nacional, as diferentes modalidades de DPI correspondem outros tantos regimes
juridicos, que muitas vezes se sobrepGem na pratica comercial, sobretudo através da figura dos contratos de
licenciamento, a qual constitui o instrumento mais comum para a transaccdo destes direitos.

Il. Contratos de Licenciamento e Tecnologia

Em termos genéricos, um contrato de licenciamento de DPI corresponde a uma parceria ou acordo entre o seu titular
ou detentor (Licenciante) e um terceiro que é autorizado a utilizd-los (Licenciado) a troco de um pagamento
acordado (remuneragdo ou royalty) ou outro tipo de contrapartida.

As chamadas “licencas” de know-how ndo sdo contratos de licenciamento em sentido préprio, dado que nem a
legislacdo internacional nem a nacional protegem o know-how através de um direito de exclusivo.! Ao invés, a
proteccdo é limitada ao direito de acesso ao respectivo segredo comercial. Esta diferenca de natureza implica
necessariamente, por parte de Licenciante e Licenciado, cuidado especial na identificacdo das fronteiras entre o DPI
concreto e o know-how objecto do contrato, assim como na redacgdo das respectivas provisdes contratuais.

! A nivel internacional, a norma mais relevante é o art. 39 do Acordo que constitui o Anexo 1C ao Tratado da OMC sobre Aspectos dos Direitos
de Propriedade Intelectual Relacionados com o Comércio (conhecido pelas siglas ADPIC/TRIPS). A nivel nacional, esta matéria é sobretudo
regulada pelos arts. 317 (“Concorréncia desleal”) e 318 (“Protec¢do de Informag&es ndo divulgadas”) do Cédigo da Propriedade Industrial.



Os contratos de licenciamento distinguem-se dos contratos de transmissao ou cessao de DPI. Nos primeiros autoriza-
se a utilizacdo de um determinado bem intelectual, definindo-se contratualmente os termos e condi¢cdes da mesma
(preco, tipos de uso permitidos, territério, duragdo temporal, etc.). Nos segundos transmite-se a titularidade da
propriedade intelectual para o comprador ou transmissario (sem prejuizo da possibilidade de transmissdes parciais de
alguns DPI). Entre licencas e transmissGes existem ndo so diferencas relevantes ao nivel das formalidades, mas
também zonas de fronteira, para as quais chamamos a atencdo mas que ndo analisaremos aqui, por se tratar de
matéria complexa que extravasa o ambito do presente Destaque.

Uma das dreas em que a “transversalidade comercial” dos DPI é mais notdria é a da inovacdo tecnoldgica, onde o
ciclo de vida de um produto pode implicar multiplas formas de protec¢do. O quadro infra oferece um exemplo desta
dinamica, ilustrando algumas das necessidades contratuais que emergem neste contexto.

Exemplo: Empresa X desenvolve um produto com software incorporado (Produto). Qual a relagao entre o ciclo de
vida do Produto, os DPI que envolve e o seu “ciclo contratual”?
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Exemplo: Empresa X desenvolve um produto com software incorporado (Produto). Qual a relagdo entre o ciclo de

vida do Produto, os DPI que envolve e o seu “ciclo contratual”?

Instrumento Contratual e outras
formalidades

Evento Preocupagao

Empresa X
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O quadro supra, para além de atestar a complexidade juridica que muitas vezes acompanha o ciclo de vida de

qualquer produto tecnolégico, demonstra a importancia para as empresas que lidam com DPl em compreender

correctamente os fluxos contratuais inbound e outbound que caracterizam a sua actividade comercial. Para efeitos de

clarificacdo:

B Fluxos inbound s3o entendidos como os DPI e tecnologia adquiridos e/ou licenciados a terceiros para uso interno
e/ou o posterior reutilizacdo comercial;

B Fluxos outbound fazem referéncia aos DPI e tecnologia licenciados ou vendidos a terceiros.

Como se compreende, a gestdo correcta destes fluxos pressupGe a andlise dos contratos que regulam os respectivos
DPI e a definicdo de politicas internas de utilizagdo dos mesmos, a combinagcdo dos quais permitird ndo sé evitar
infraccdo de direitos de terceiros mas também a valorizagcdo da propriedade intelectual da empresa. Um exemplo
comum neste campo é a utilizacdo de software livre ou open source por varias empresas de tecnologia (fluxo inbound)
e posterior reutilizacdo comercial do mesmo enquanto parte integrante dos seus produtos (fluxo outbound), sem
previamente analisar correctamente o contrato de licenciamento do software open source, o qual em muitos casos
proibe qualquer reutilizacdo comercial nestes termos.

lll. Motivagdes dos Intervenientes

As principais motivacGes de um agente econdmico para licenciar DPI sdo econdmicas e estratégicas, a semelhanga do
que sucede noutras rela¢des contratuais duradouras.



Da perspectiva do Licenciante, as razGes tradicionalmente apontadas sdo varias. Em primeiro lugar, verifica-se a
ambicdo natural de preservacao da titularidade do DPI, assim como de melhorias e adapta¢des do mesmo, com os
lucros dai advenientes. Por outro lado, o Licenciado muitas vezes ndo se encontra em posse dos necessarios meios
financeiros, intelectuais, logisticos ou simplesmente de acesso ao mercado para explorar o DPI em causa (veja-se, no
exemplo acima, o caso da Empresa X, que teve de recorrer a E para o marketing e distribuicdo do Produto). Em
terceiro lugar, a concessdo de uma licenca é muitas vezes utilizada como solucdo para resolver um litigio, no qual um
terceiro aceita adquirir a licenca como forma de evitar que o Licenciante prossiga com uma ac¢ao judicial por
infraccdo do DPI licenciado. Outras motivacdes fundamentais sdo o desejo de disseminar tecnologia proprietaria e,
em circunstancias especificas, optimizacao fiscal.

As motivagles do Licenciado sdo em muitas instancias o contra-ponto das do Licenciante, pelo que nao se justifica
descricao mais detalhada das mesmas.

IV. Tipos de Licengas de DPI

Existem varias formas de categorizar licengas de DPI. Avangamos nesta sede trés critérios possiveis:

Critério Descricao

Objecto Em geral, o objecto de um contrato de licenciamento corresponde ao DPI ou ao know-how que se pretende
licenciar. No caso especifico do know-how, para que as informagGes em causa sejam protegidas legalmente,
devem preencher os seguintes requisitos:

(i) serem secretas para pessoas dos circulos que lidam normalmente com o tipo de informagées em questdo;

(ii) terem valor comercial pelo facto de serem secretas; e

(iii) terem sido objecto de diligéncias consideraveis, atendendo as circunstancias, por parte da pessoa que detém
legalmente o controlo das informagdes, no sentido de as manter secretas.

Ambito Respeita a delimitagdo do conteudo dos direitos de utilizagdo abrangidos pela licenga, assim como a sua
delimitagdo territorial e temporal. Quanto ao primeiro aspecto, o grau de exclusividade da licenga é muitas vezes
tido como um critério definidor fundamental, sendo possivel distinguir trés graus:

(i) Exclusividade simples ou relativa — Empresa X licencia o Produto a A, ndo o podendo licenciar a terceiros
mas mantendo a faculdade de explorar os DPl em causa;

(ii) Exclusividade absoluta ou tnica - Empresa X licencia o Produto a A, ndo o podendo licenciar a terceiros nem
ela prépria explorar os DPI em causa;

(iii) N&o exclusividade - Empresa X licencia o Produto a A, podendo licencia-lo também a terceiros e explorar por
si mesma os DPl em causa.

Licenciado Licenca é concedida a (i) pessoa singular, (ii) pessoa colectiva, (iii) grupo de sociedades, (iv) estabelecimento ou
(v) unidade de negécio.



V. Aspectos essenciais e problemas comuns
a. Dos aspectos essenciais da licenca

No dmbito da negociacdo de um contrato de licenciamento existem aspectos que importam abordar de forma clara e
pormenorizada, por serem essenciais para a correcta formagdo do mesmo.

Porventura o aspecto mais relevante na celebracdao de um contrato desta natureza prende-se com a identificacdo do
objecto e ambito da licenca. No fundo, trata-se de definir de forma correcta o que estd a ser licenciado. Assim,
afigura-se essencial a identificacdo:

I Das modalidades de utilizagdo (e.g., apenas a distribuicdo do Produto ou também o seu fabrico);

I Do territério (e.g., se existir uma marca comunitaria para o Produto, qual o Estado ou Estados Membros em que

a mesma pode ser utilizada);

I Daduracgdo do contrato;
Da entidade Licenciada; e
I Do grau de exclusividade.

Com uma importancia semelhante destacamos a definicdo da contrapartida e modalidades de pagamento, as quais
estdo sujeitas a enorme variacdo. O barémetro de negociacdo deverd ser o nivel de risco que o Licenciante estd
disposto a partilhar com o Licenciado.’

Finalmente, importa definir o mais cedo possivel no processo negocial qual a lei aplicavel e tribunal competente,
sobretudo tendo em consideracdo a natureza ubiqua dos DPI. Serd esta escolha que definird o enquadramento
juridico da licenca e, por arrastamento, a margem negocial das partes. Por exemplo, em contratos de licenciamento
de software cujo territério aplicavel é todo o mundo®, as diferencas de monta existentes entre a legislacdo e pratica
judicial europeia e norte-americana tornam a previsibilidade do contrato em cenarios de incumprimento bastante
reduzida. A este respeito e a nivel Europeu, importa tomar em consideracdo inter alia as normas especificas em
matéria de propriedade intelectual relativas ao tribunal competente e lei aplicavel, como sejam aquelas constantes
dos Regulamentos Bruxelas I*, Roma I° e Roma II°.

2 ; . . . . . . ~ . ~ , .
V. também, a este respeito, 0s comentérios constantes da tabela introduzida infra em VI, mais concretamente na sec¢do “Obrigagbes tipicas
do Licenciado”.

* Uma clausula desta natureza é comum devido ao facto de a protecgdo por direito de autor ser independente de formalidades (como o registo),
principio esse plasmado em tratados internacionais como o Acordo ADPIC/TRIPS (mediante incorporagdo das disposi¢cdes relevantes da
Convencdo de Berna para Protec¢do das Obras Literdrias e Artisticas, de 09.09.1886). Na Europa, o software foi objecto de regulagdo ao nivel do
direito de autor pela Directiva 91/250/CEE de 14.05.1991 relativa a protecgdo juridica dos programas de computador (revogada pela Directiva
2009/24/CE de 23.04.2009) e, em Portugal, pelas disposi¢do do Cddigo de Direito de Autor e Direitos Conexos e, mais especificamente, pelo
Decreto-Lei n.2 252/94, de 20.10.1994.

4 Regulamento 44/2001 do Conselho, de 22.12.2000, relativo a competéncia judicidria, ao reconhecimento e a execu¢do de decisdes em matéria
civil e comercial, contendo regras relativas a inscri¢do e validade de direitos de propriedade industrial.

> Regulamento (CE) 593/2008 do Parlamento Europeu e do Conselho, de 17.06.2008, relativo a lei aplicdvel as obrigagdes contratuais, contendo
normas respeitantes a contratos de licenga e cessdo de DPI.

6 Regulamento (CE) 864/2007 do Parlamento Europeu e do Conselho, de 11.06.2007, relativo a lei aplicdvel as obrigagdes extracontratuais,
contendo normas relacionadas com violagdo de DPI e concorréncia desleal.



b. Problemas comuns no licenciamento de DPI

Para além dos aspectos mencionados supra, a experiéncia mostra que existem pontos nestes contratos que
habitualmente suscitam problemas as partes e que podem ser evitados através de adequada negociagdo contratual.

Desde logo, a escolha da contraparte pelo Licenciante deve ser precedida de ponderacdo criteriosa. Apesar desta
afirmacgdo ser incontroversa e constituir um corolario do senso comum comercial, continua a ser surpreendente a
guantidade de problemas suscitados por uma inadequada selec¢ao do parceiro contratual. Assim, entre os aspectos
gue o Licenciante deve tomar em consideragao na avaliacdao de um potencial Licenciado encontram-se os seguintes:

I Nivel de know-how;

I Situacdo econdmico-financeira;

I Experiéncia em relagdes negociais de longa duragdo; e

I Reputacio comercial e reputagdo pessoal dos seus membros mais relevantes.

Em regra, estes aspectos podem ser correctamente avaliados através de uma analise ao potencial parceiro, a qual
varia em func¢do do contrato especifico em causa. Para contratos de maior complexidade e valor, a analise pode
assumir a forma de uma verdadeira Due Diligence, ao passo que em contratos mais simples poderd passar por uma
mera avaliagdo e apreciacdo do clausulado e alguma documentagdo adicional. Dos resultados da analise efectuada
depende a forma como devem ser abordadas os elementos mais problematicos na negociacdo de um contrato de
licenciamento, a saber:

I A utilizagdo ou aceitagdo de minutas previamente elaboradas por uma das partes (i.e., contratos de adesdo ou
clausulas contratuais gerais), comuns no campo das tecnologias da informacao;
As garantias prestadas pelas partes;
Clausulas de exclusdo ou limitagdo de responsabilidade;
Clausulas de indemnizacdo por violagdo de direitos de terceiros resultantes da utilizagdo dos DPI licenciados;
Clausulas penais;
Prazos e procedimentos para exercicio de direitos em caso de mora, cumprimento defeituoso ou
incumprimento.

VI. Contetdo basico de um contrato de licenciamento de DPI

Para uma melhor compreensao dos contratos de licenciamento de DPI, a tabela infra contém a estrutura basica e
descrigao das disposi¢Ges essenciais que devem constar dos mesmos.

Clausula Descricao

Considerandos A maioria dos ordenamentos juridicos (incluindo o Portugués) ndo contém legislagdo especifica sobre contratos
de licenciamento. Assim, muitos dos problemas interpretativos que sdo normalmente resolvidos por recurso a
legislagdo aplicavel apresentam-se aqui de mais dificil resolugdo. Neste sentido, a defini¢ao clara dos interesses
das partes em sede de Considerandos pode salvaguardar a ocorréncia deste tipo de problemas ao longo da
relagdo contratual.



Clausula Descricao

Identificagdo das Aspecto essencial para determinagdo dos efeitos legais do contrato, da legitimidade processual em caso de litigio
Partes e, em alguns casos, para determinagdo do ambito subjectivo da licenga (i.e., quem tem direito a utilizar os DPI).
Ambito e Contetido I DPI licenciado(s);

da Licenga I Direitos de exclusivo autorizados (e.g., numa patente, o fabrico, a oferta, a armazenagem, a introdug3o no

comércio, a utilizagdo de um produto objecto de patente, ou a importagdo ou posse do mesmo);
I Delimitac3o de outros termos e condi¢des aplicéveis (e.g., exclusividade, duracdo e territério).

Cessao da Posicao Matérias em que as partes tém muitas vezes interesses divergentes:
Contratual e Direito I Licenciado pretende poder ceder a licenga a terceiro na eventualidade de compra e venda da sua sociedade,
de Sublicenciar assim como livremente conceder sublicengas sobre os DPI;

I Licenciante tipicamente sujeita ambos os actos ao seu consentimento prévio por escrito;

0 Em qualquer caso, é benéfico para as partes regularem contratualmente estes temas. Uma solugdo equilibrada
passa por sujeitar ambos os actos a consentimento prévio do Licenciante, o qual ndo pode ser recusado sem
justificagcdo razoavel.

Obrigagdes Tipicas 1 Obrigacéo de facilitar a utilizacdo da licenga, nomeadamente através da manutencdo do DPl em causa (e.g.,

do Licenciante pagamento de registos e renovagdes quando estes existam) e da sua protecgdo judicial efectiva contra
alegados infractores, i.e., trata-se de um dos contrapontos da obrigagdo de pagamento de contrapartida pelo
Licenciado;

0 Responsabilidade pelos danos decorrentes da violac3o de obrigacdes contratuais;

0 Obrigagées relativas & concesséo de outras licencas: em alguns contratos de licenciamento n3o exclusivo s3o
estipuladas clausulas de “tratamento mais favoravel” em beneficio do Licenciado, mediante as quais o
Licenciante se compromete a rever o contrato de forma a estender aquele os termos contratuais mais
favoraveis oferecidos a terceiro;

0 Obrigagées relativas a melhorias na tecnologia licenciada: pode ser estipulada a obrigac3o de fornecer ao
Licenciado quaisquer melhorias feitas pelo Licenciante sobre a tecnologia licenciada e durante a vigéncia do
Contrato;

1 Garantias: dependendo da natureza das partes no contrato (e.g., se s30 empresas ou consumidores) e do
objecto de licenciamento, podem aplicar-se ao contrato garantias legais. Por outro lado, as partes podem entre
si definir a prestagdo de garantias por parte do Licenciado, o que tera necessariamente efeitos noutras
prestagdes contratuais (por exemplo, num contrato de licenciamento e manutengdo do software, a prestagdo
de servigos de manutengdo pode ndo ser efectuada ou remunerada no periodo de garantia);

0 Indemnizacédo por violagéo de direitos de propriedade intelectual: ver comentarios supra em V.b.



Clausula Descricao

Obrigagdes Tipicas 0 Pagar a contrapartida
do Licenciado Existem diversas modalidades de remuneragdo num contrato de licenciamento para além de royalties, tais

como pagamentos Unicos, licengas cruzadas, contrapartida numa transacgao judicial, acesso a tecnologia do
Licenciado e qualquer tipo de servigos ou bens do Licenciado nos quais o Licenciante possa estar interessado.
Ndo obstante, o pagamento de royalties é a contrapartida mais comum, ndo so pela sua natureza pecuniaria,
mas também pela flexibilidade na sua fixagdo e adequacgdo a esquemas de partilha de risco.
Por exemplo, royalties podem ser fixados com base no numero de unidades de um produto produzidas,
vendidas ou importadas, no PVP de um produto, no lucro obtido com a sua venda, etc.
Entre as praticas comerciais aplicaveis ao célculo de royalties, destacamos as seguintes, utilizadas tipicamente
em acordos de transferéncia de tecnologia:
(i) O royalty ndo deve exceder 10% do prego de retalho de um produto;
(ii) O royalty razoavel serd aquele que atribuir ao Licenciante 25% dos lucros obtidos pelo Licenciado na venda
de cada produto.

0 “Trabalhar” a licen¢a: obrigacdo fundamental em contratos de licenciamento exclusivo (sobretudo se a
exclusividade for absoluta);

1 Utilizagdo de determinados fornecedores e cumprimento de standards de qualidade: funciona como
salvaguarda da qualidade da marca e DPI do Licenciante;

1 Auditoria e registos contabilisticos: essencial para assegurar cumprimento do contrato, especialmente no que
respeita ao controlo de qualidade e ao pagamento dos royalties;

0 Obrigagées pés contratuais: sobretudo ao nivel da confidencialidade e devolug3o ou destruicio de materiais e
informagao do Licenciante.

Vigéncia e Cessagao 1 Duragdo do DPI e duragéio do contrato: a licenga do DPI n3o deve ir para além da duragdo do respectivo direito, tal
como resulta da legislagao aplicavel. Nas circunstancias em que o DPI constitui objecto principal da licenga, o
termo final do contrato ndo devera ser posterior a duragdo do DPI.

0 Incumprimento: existem preocupacdes especificas num cendrio de incumprimento para cada modalidade de DPI,
facto que importa reter aquando da elaboragdo da clausula contratual respectiva.

Outras Clausulas 1 Exclusdo de garantias: admissibilidade desta cladusula depende da lei aplicavel, das partes (e.g. se comerciantes ou
consumidores) e do DPI em causa

0 Lei aplicdvel e jurisdi¢do: ver comentarios supra em V.a.

VII. Questdes de Direito da Concorréncia: acordos de transferéncia de tecnologia

Os contratos de licenciamento de DPl podem constituir acordos entre empresas incompativeis com o mercado
interno, proibidos pelo art. 101(1) TFUE’, na medida em que forem utilizados para compartimentar mercados, fixar
precos, limitar outputs e impedir que Licenciados desenvolvam a sua prdpria 1&D. A proibicdo destes contratos
determina a sua nulidade ao abrigo do art. 101(2) TFUE.

7 Tratado sobre o Funcionamento da Unido Europeia.



N3o obstante, o potencial que encerram para promocdo de inovagdo, estimulo de 1&D e disseminacdo tecnoldgica
levou o legislador comunitario a procurar um ponto de equilibrio no ambito do Direito da Concorréncia através de um
Regulamento sobre acordos de transferéncia de tecnologia (denominado doravante de RICTT)Z.

Através do RICTT, sdo declaradas inaplicaveis as disposicbes do art. 101(1) TFUE a determinadas categorias de
“acordos de transferéncia de tecnologia”. Estes sdo definidos de forma abrangente, incluindo ndo sé acordos mas
também uma decisdo de uma associacdo de empresas ou uma pratica concertada.

Uma analise sintética do RICTT permite-nos identificar cinco passos que podem servir de guia para aferir se um
contrato de licenciamento de DPI estd isento da proibi¢do prevista no art. 101(1) TFUE.

1.2 Passo: pode o contrato em causa ser definido como um acordo de transferéncia de tecnologia?

A definigdo deste tipo de acordos no RICTT engloba praticamente todos os tipos de contratos de licenciamento de DPI cujo objecto sejam
patentes, know-how ou direitos de autor sobre software, apresentando-se como essencial a componente de licenciamento (embora em
algumas circunstancias acordos de cessao ou transmissao destes DPI também estejam incluidos)g.

2.2 Passo: podem os contraentes ser qualificados como concorrentes?

O RICTT e a legislagao de Direito da Concorréncia diferenciam o nivel de proibi¢Ges aplicaveis a estes acordos consoante os contraentes
sejam ou ndo empresas concorrentes (i.e, empresas que concorrem no mercado da tecnologia relevante e/ou no mercado do produto
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relevante).

3.2 Passo: o contrato de licenciamento contém “restri¢cGes graves”?

A existéncia de restri¢des graves num contrato de licenciamento torna o RICTT (e as suas isengdes) inaplicaveis a totalidade do contrato de
licenciamento, embora ndo torne automaticamente o contrato nulo ao abrigo da legislagdo nacional.

O art. 4 RICTT traga uma distingdo entre restrigdes graves que afectem empresas concorrentes — art. 4(1) — e as que afectem empresas ndo
concorrentes — art. 4(2).

Adicionalmente, sdo distinguidos acordos reciprocos de acordos nao reciprocos. Os primeiros implicam a troca de licengas entre
tecnologias concorrentes — art. 1(1)(c) RICTT —, enquanto os segundos incluem licenciamento unidireccional ou troca de licengas, desde
que as mesmas nao digam respeito a tecnologias concorrentes e ndo possam ser usadas para o fabrico de produtos concorrentes - art.
1(1)(d) RICTT.

Entre concorrentes, as restricGes graves podem ser sumariadas da seguinte forma:

8 Regulamento (CE) 772/2004 da Comissdo, de 27.04.2004, relativo a aplicagdo do n.2 3 do artigo 81 do Tratado (actual artigo 101 TFUE) a
categorias de acordos de transferéncia de tecnologia.

° V. sobretudo artigo 1(1)(b) RICTT.

10 s i
V. as definices do RICTT para “empresas concorrentes” empresas concorrentes no "mercado da tecnologia relevante" e empresas
concorrentes no "mercado do produto relevante" (art. 1(1)(j)).



I Fixacdo de precos (restricdo ndo excepcionada);

I Limitacdes de producdo (restricdo excepcionada em acordos n3o reciprocos ou quando imposta apenas a um dos licenciados hum
acordo reciproco);

I Reparticdo de mercados ou de clientes (restricio excepcionada em varios casos, e.g. em licengas exclusivas para determinado dominios
técnicos de utilizagdo);

I Capacidade do licenciado para explorar a sua prépria tecnologia ou capacidade de qualquer das partes no acordo para realizar
actividades de I&D (restricdo excepcionada se indispensavel para impedir a divulgagdo a terceiros do know-how licenciado).

Entre ndo concorrentes, as restricdes graves podem ser sumariadas da seguinte forma:

I Fixacdo de precos (restricio excepcionada para precos maximos ou recomendados desde que estes ndo constituam precos de venda
fixos ou minimos);

I Territério Licenciado ou clientes para quem o Licenciado pode vender de forma passiva os produtos contratuais (restricdo excepcionada
em varios casos);

I Vendas activas ou passivas a utilizadores finais por um Licenciado que seja membro de um sistema de distribuicio selectiva e que opere
ao nivel retalhista (restricdo excepcionada para proibigdes a membros de operarem a partir de um local de estabelecimento ndo
autorizado).

4.2 Passo: o contrato de licenciamento contém “restricdes excluidas”?

A existéncia de restrigdes excluidas num contrato de licenciamento torna o RICTT (e as suas isengdes) inaplicaveis apenas a obrigacdo

contratual que contém a restrigcdo.

Entre concorrentes, as restricdes excluidas constam do art. 5(1) RICTT e podem ser sumariadas da seguinte forma:

I Obrigacdo de o Licenciado conceder uma licenca exclusiva ao Licenciante ou a terceiro designado por este Ultimo, relativa a
melhoramentos dissociaveis por ele introduzidos ou a novas aplicagGes da tecnologia licenciada;

I Obrigac3do de o Licenciado transferir para o Licenciante ou terceiro por este designado a propriedade dos DPI sobre os referidos
melhoramentos ou novas aplicagées;

I Obrigac3do de o Licenciado n3o impugnar a validade dos DPI de que o Licenciante seja titular (sem prejuizo da possibilidade de o
Licenciante rescindir o acordo caso tal impugnacdo se verifique).

Entre ndo concorrentes, as restrigoes excluidas constam do art. 5(2) RICTT e podem ser sumariadas da seguinte forma:

I Obrigacdes que limitem a capacidade do Licenciado para explorar a sua prépria tecnologia;

I Obrigacdes que limitem a capacidade de qualquer das partes para realizar actividades de I&D (restricio excepcionada se for
indispensavel para impedir a divulgagdo a terceiros do know-how licenciado).

5.2 Passo: sdo os limiares de quota de mercado do RICTT atingidos no caso concreto?

O art. 3 RICTT faz depender a aplicagdo da isengdo de proibicdo de acordos a ndo ultrapassagem, por parte dos contraentes, de limiares
minimos de quota de mercado agregada dos mercados da tecnologia e do produto relevantes afectados:

0 Para empresas concorrentes, a quota de mercado n3o pode exceder 20 %;

I Para empresas ndo concorrentes, a quota de mercado hdo pode exceder 30 %.

A quota de mercado é definida em fungdo da presenca da tecnologia licenciada no(s) mercado(s) do produto relevante(s). A quota de
mercado do Licenciante inclui os produtos contratuais fabricados pelo Licenciante e seus Licenciados.

My, paragrafo 37 da Comunicagdo da Comissdo — Orientagdes relativas a aplicagdo do art. 81 do Tratado CE aos acordos de transferéncia de
tecnologia (Jornal Oficial n2 C 101 de 27/04/2004 p. 0002 - 0042).
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5.2 Passo: sdo os limiares de quota de mercado do RICTT atingidos no caso concreto?

E importante referir que “ndo existe qualquer presun¢do de que estes acordos s3o proibidos apenas porque as quotas de mercado

ultrapassam os limiares estabelecidos no art. 3 RICTT, sendo fundamental uma apreciagdo individual dos eventuais efeitos do acordo;

somente quando os acordos incluirem “restrigdes graves da concorréncia é que se pode normalmente presumir que sdo proibidos pelo
o »11

artigo 81 [actual art. 101 TFUE]”"".

Finalmente, importa destacar que a Comissdo Europeia abriu no passado dia 06.12.2011 um periodo de consulta
publica para revisdao do RICTT e das respectivas OrientacGes de aplicacdo (Guidelines), tendo em conta que o periodo
de vigéncia de ambos os instrumentos cessara em 30.04.2014, data em que serdo substituidos por um novo regime
. s g 12

juridico.

VIIl. Conclusdes

A crescente relevancia econémica e social da inovagdo tecnoldgica e a expansdo do objecto, duracdo e modalidades
de utilizacdo dos DPI numa sociedade da informacgdo cada vez mais globalizada torna essencial compreender quais os
mecanismos legais e contratuais que caracterizam a transferéncia e disponibilizacdo de bens intelectuais. De entre
estes, os contratos de licenciamento de DPl assumem-se como o principal instrumento utilizado pelos agentes
econdmicos, constituindo uma realidade com que as empresas se confrontam diariamente.

Neste sentido, a compreensdo do que sdo DPI e da sua integracdo num contrato de licenciamento afigura-se como
essencial, desde que feita em articulagio com a vertente pratica de comercializagdio do produto ou servico
correspondente, qualquer que seja a fase do “ciclo de vida” em que se encontre. Como noutras areas do direito, a
complexa teia de problemas juridicos que o licenciamento de DPl pode suscitar é mais bem resolvida
preventivamente, quer em sede de negocia¢do contratual, quer através da implementac¢do de politicas de gestdo de
bens intelectuais em cada empresa.

Por fim, porque o campo de aplicacdo por exceléncia dos DPI é o da transferéncia de tecnologia (em termos amplos),
importa ter presente as normas comunitarias aplicdveis, as quais podem determinar a nulidade de acordos
qualificados como restritivos da concorréncia.

12 Informagdo detalhada sobre este processo de revisdo do RICTT estd disponivel em
http://ec.europa.eu/competition/consultations/2012 technology transfer/index en.html (consultado em 05.01.2012).
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